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Patriarch-Roadshow  
„Sind Sachwerte das Allheilmittel?“  

 
Liebe Vertriebspartnerin, 
lieber Vertriebspartner, 
 
im aktuellen Umfeld machen uns die Kunden das Leben als Vermittler nicht gerade leicht. 
Nach vielen negativen Erfahrungen für die Endkunden, erleben wir von Seiten der Kunden 
derzeit immer noch starke Zurückhaltung bei der Abschlussfreudigkeit. 
  
Zusätzlich zum deutlich stärker gewordenen Sicherheitsempfinden (wovon derzeit stark der 
Versicherungsbereich partizipiert), haben immer mehr Kunden erheblich steigende 
Inflationsängste, die in den derzeitigen Beratungsgesprächen eine stetig stärkere Rolle spielen. 
Damit kommt man am Thema „Sachwerte“ als Lösung nicht vorbei. 
 
Aber welche Lösungen aus diesem Bereich sind nun die Richtigen?  
Edelmetalle, Immobilien, Schiffe, Holz etc. oder doch die gute alte Aktie? 
  
Nur wer jetzt zündende Ideen aus diesem Bereich bieten kann, über überzeugende Konzepte 
verfügt und einfache Produktideen für den Kunden parat hat, meistert die augenblickliche Phase 
erfolgreich. 
 
Auf diese aktuelle Situation haben wir uns bei der Patriarch Multi-Manager GmbH, wie Sie es 
von uns gewohnt sind, bestens eingestellt und möchten Ihnen auf unserer aktuellen Roadshow 
„Sind Sachwerte das Allheilmittel?“ gemeinsam mit unseren befreundeten Produktpartnern 
den dringend benötigten Mehrwert liefern, die vorstehend genannten Themenbereiche im 
einzelnen beleuchten und Sie von den vorgestellten  maßgeschneiderten Lösungen für Ihre 
Endkunden begeistern. 
 
Daher laden wir Sie ein,  sich auf unserer bundesweiten Roadshow in Kürze an einem der 
folgenden Standorte einen Eindruck darüber zu verschaffen:  
 
31.08.10 Köln art’otel cologne by park plaza  
01.09.10 Frankfurt  park inn Frankfurt Airport   
02.09.10 Leipzig Radisson Blu Leipzig  
28.09.10 Stuttgart  Hilton Garden Inn Stuttgart Neckar-Park  
30.09.10 München Eurostars Grand Central   
 
Um Ihnen den gewünschten Mehrwert/Zusatznutzen sicher bieten zu können, dürfen Sie sich 
mit unseren Gastreferenten zum Thema Sachwerte aus den Häusern Navalis Invest, Neue 
Vermögen und RVI auf Konzepte freuen, die am breiten Markt weitgehend unbekannt sind und 
nur wenigen Vermittlern bisher zur Verfügung stehen. Sie sehen also, es lohnt sich dabei zu 
sein! 
 
Wie immer sind unsere Veranstaltungen im effektiven Workshopcharakter (max. 25 Teilnehmer) 
organisiert und die Platzanzahl ist daher begrenzt. Deshalb sichern Sie sich bereits möglichst 
frühzeitig verbindlich Ihren Platz. 
Das Programm der Veranstaltung finden Sie auf der folgenden Seite. 
 
Wir freuen uns, Sie an einem der angebotenen Standorte begrüßen zu dürfen.  
 
Ihr  
 
Patrirarch-Team 
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Patriarch-Roadshow  
„Sind Sachwerte das Allheilmittel?“  

 
 
09:30 – 09:50 Uhr Eintreffen der Teilnehmer und Kaffeeempfang 
 
 
09:50 – 10:00 Uhr Begrüßung der Teilnehmer 
 Dirk Fischer, Geschäftsführer der Patriarch Multi-Manager GmbH 
 
 
10:00 – 10:30 Uhr Quo Vadis Schiffsbeteiligungen – ein Sachwert ohne Zukunft? 
 Klaus Risthaus, Vertriebsleiter Navalis Invest 
 
 
10:35 – 11:20 Uhr Versicherungslösungen, die in die aktuelle Zeit passen…  

Andreas Butgereit, Leiter Key Account Management der PrismaLife AG oder  
Stefan Schreiber, Direktionsbevollmächtigter Vertriebsdirektion Vorsorge der 
AXA Konzern AG  

 
 
11:20 – 11:40 Uhr  Kaffeepause 
 
 
11:40 – 12:20 Uhr Aktuelle Entwicklungen im Fondsgeschäft – alles rund um den Sachwert 

„Aktie“  
Michael Kopf, Vertriebs- und Schulungsleiter der Patriarch Multi-Manager GmbH 
 
 

12:25 – 13:00 Uhr Die Assetklasse „Wald“ als Bestandteil eines defensiven Multi Asset 
Portfolios  
Uwe Bachert, Vertriebsdirektor Neue Vermögen Asset Management GmbH 

 
 
13:00 – 13:15 Uhr Kaffeepause 
 
 
13:15 – 13:45 Uhr Fondsmanager der nächsten Generation  - Patriarch Labelfondsmanger 

stellen Ihre individuellen Konzepte für die aktuelle Marktphase vor…   
(je nach Standort ein Referent der fbw Finanzberatung Gisbert Weber, der 
Laransa AG oder der Bienen & Wilms AG) 
 
 

13:50 – 14:20 Uhr Denken Sie über Immobilien nach…  
Krisensicher investieren, gerade jetzt  
Thomas Hollands, Repräsentant der RVI 

 
 
14:20 – 14:30 Uhr Verabschiedung und Zeit für Ihre Fragen und Anregungen  
 
 
ab 14:30 Uhr  Ausklang bei gemeinsamem Imbiss  
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Bitte beachten Sie:  
 
1) Der Versicherungspart wird von den Referenten der PrismaLife AG (Köln, Frankfurt, 

Leipzig) und der AXA (Stuttgart und München) abwechselnd  an den einzelnen 
Standorten gehalten. 

 
2) Der Part zum Thema RVI ist leider nur an den Standorten Köln, Frankfurt und 

Stuttgart  im Programm. An den anderen Standorten Leipzig und München verkürzt 
sich damit das Gesamtprogramm um 30 Minuten.  

 
3)  Im Unterschied zu allen anderen Veranstaltungsorten beginnt das Programm in Frankfurt  

verbindlich um Uhr 09:00!!  (Begrüßungskaffee ab Uhr 08:30) und endet bereits um 13:00 
Uhr, da viele Teilnehmer anschließend ab 14:00 Uhr auf die nahegelegene Hidden 
Champions Tour 2010 im Sheraton Airporthotel wollen.  

 Danke für Ihr Verständnis. 
 
4) Den Part „Fondsmanager der nächsten Generation“ teilen sich Labelfondsmanager der 

Patriarch Multi-Manager GmbH an den verschiedenen Standorten. Hier dürfen Sie sich 
alternativ je nach Standort auf Vorträge aus den Häusern Bienen & Wilms AG, der 
Laransa AG oder der fbw Finanzberatung Gisbert Weber freuen. 

 

 
 

 

 



            
 

 

F A X – R Ü C K A N T W O R T  

0 69 - 715 89 90 38 
 
 

Patriarch Multi-Manager GmbH 
Grüneburgweg 18 

60322 Frankfurt am Main 
E-mail: info@patriarch-fonds.de 

 

ANMELDUNG ZUR 
 

Patriarch-Roadshow  
„Sind Sachwerte das Allheilmittel?“  

 

jeweils von 9:30 – 14:30 Uhr 
(außer Frankfurt, hier von 8:30 Uhr bis 13:30 Uhr) 

 
Ich nehme teil am: 
 

� Dienstag, 31.08.10 in Köln 

� Mittwoch, 01.09.10 in Frankfurt 

� Donnerstag, 02.09.10 in Leipzig  

� Dienstag, 28.09.10 in Stuttgart 

� Donnerstag, 30.09.10 in München  

 
Der genaue Veranstaltungsort wird Ihnen rechtzeitig vor dem Veranstaltungstermin per E-mail 
bekannt gegeben.  
 
 
_______________________________________________________________________________________ 
Firma (bitte in Druckbuchstaben ausfüllen) 
 
________________________________________ _____________________________ 
Name und Vorname (bitte in Druckbuchstaben ausfüllen) Telefon 
 
_______________________________________________________________________ 
Anschrift (Straße, PLZ, Ort) (bitte in Druckbuchstaben ausfüllen) 
 
_______________________________________________________________________ 
E-mail-Adresse (bitte in Druckbuchstaben ausfüllen) 
 
 
Ich werde begleitet von:   _____________________________________ 
  Name und Vorname (bitte in Druckbuchstaben ausfüllen) 
 
   


